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1. Cisco มีแผนจะลงทุน 1,700 ลา้นเหรียญสหรัฐฯ ในอินเดียในปีน้ี 
 
 Cisco บริษัทสญัชาติอเมริกันผู้ออกแบบ ผลิต และจัด
จ าหน่ายอปุกรณ์ในการใหบ้รกิารเครือข่ายส าหรบัคอมพิวเตอร์
รายใหญท่ี่สุดในโลก มีแผนจะลงทุนเงินจ านวนกว่า 1,700 ลา้น
เหรียญสหรัฐฯในอินเดียในปีนี ้ซึ่ง 40 ล้านเหรียญสหรัฐฯจะ
ลงทุนในกองทุนเพื่อสนับสนุนนวัตกรรม และส่วนทีเ่หลือในการ
วิจัยและพฒันา  
 

 แม้ว่าผลประกอบการของ Cisco India ในไตรมาสสุดท้ายของป ี2013 จะท าได้ไม่ดีนัก และมกีารหดตัวของรายได้กว่า
ร้อยละ 18 ด้วยกัน Cisco ก็ยังคงเช่ือมั่นในศักยภาพของตลาดอินเดียโดยเฉพาะจากการทีร่ัฐบาลนายกฯโมดีได้เข้ามาบริหาร
ประเทศ และได้ผลักดันให้เกิดโครงการในการเปลี่ยนแปลงและพฒันาต่างๆ เช่น smart cities, Digital India และ Make in 
India  
 นาย John Chambers ประธานกรรมการและซีอีโอของบรษัิทมองว่าอินเดียจะเป็นตลาดส าคัญที่จะผลกัดันยอดขาย
ของบริษัทให้เตบิโตข้ึนและจะเพิ่มส่วนแบ่งรายได้จากประเทศอินเดียจากปจัจบุันที่รอ้ยละ 2 เป็นร้อยละ 5 นอกจากนีต้ลาด
อินเดียจะเข้ามาชดเชยการหดตัวของรายได้ในประเทศจีนทีป่รับตัวลดลงทีร่้อยละ 33 ในไตรมาศที ่3 ของป ี2014 ในขณะที่ใน
อินเดียมีการเตบิโตของรายได้ที่ร้อยละ 6 ในช่วงเดียวกันนี้ 

กลยุทธ์ที่ Cisco ใช้ในการบุกตลาดอินเดียคือการเตรียมความพร้อมในการเอาชนะการประมลูในโครงการส าคัญๆที่
ภาครัฐได้ต้ังไว้อย่างโครงการ smart cities ที่ตนมีความเช่ียวชาญเป็นต้น และได้มีการตั้งแผนกใหม่ช่ือ Growth Vertical เพื่อ
โฟกัสไปที่ขอบเขตต่างๆเช่น eHealthcare, eEducation, smart cities และ national broadband project เป็นต้น  
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2. Michelin มีแผนจะตั้งศูนย์วิจัยและพัฒนาในอินเดีย 
 
 Groupe Michelin ผูผ้ลิตยางสัญชาติฝรัง่เศสมีแผนจะตั้งศนูย์วิจัยและพฒันายางรถบรรทุกในอินเดียเพื่อเป็นศูนย์กลาง
ในการตีตลาดยางรถบรรทุกในภูมิภาคเอเชีย  

ในปัจจบุัน Michelin มีโรงงานผลิตยางในรัฐทมิฬนาฑ ูซึ่งผลิตเพียงแค่ยางรถบรรทุกเท่านั้น เพื่อตอบสนองต่อนโยบาย 
‘Make in India’ ของนายกฯโมด ีMichelin 1 ใน 2 ผู้ผลิตยางที่ใหญเ่ป็นอันดับต้นๆของโลกซึง่ผลิตต้ังแต่ยางจักรยานยันยาง
ส าหรับยานอวกาศ มีความตั้งใจจะตั้งอินเดียเป็นศูนย์กลางในการผลิต 

 นาย Jean Dominique Sennard ซีอีโอของ Groupe Michelin มองว่าการที ่Michelin จะขยายฐานการผลิตได้น้ัน
จ าเป็นที่จะต้องมโีครงสร้างพื้นฐานทีร่องรบั และเล็งเห็นว่านโยบายและโครงการพฒันาโครงสร้างพื้นฐานของภาครัฐต่างๆที่
นายกฯโมดีออกมาประชาสัมพันธ์นั้นถึงจะเป็นงานช้าง แต่ก็มองว่าเป็นไปได้ แต่สิ่งที ่Sennard ช่ืนชมคือจ านวนประชากรที่มี
ทักษะทางด้านเทคนิคนั้นอยู่จ านวนมาก จึงท าให ้Michelin ตัดสินใจสร้างทมีพัฒนาในอินเดีย และมีแนวโนม้ว่าจะไปตัง้ศูนย์
พัฒนาที่เมืองคุร์เคาน์ รัฐหรยาณา  
 

ที่มา: The Hindu Business Line | 17 พฤศจิกายน 2557 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Disclaimer:  การเผยแพร่ข้อมูลใน “สายตรงจากอินเดีย” มีวัตถุประสงค์เพ่ือเป็นการให้ข้อมูลแก่ผู้สนใจเท่านั้น ส านักงานส่งเสริมการค้าระหว่างประเทศ ณ เมืองมุมไบ 
จะไม่รับผิดชอบต่อความเสียหายใดๆ ที่อาจเกิดขึ้นจากการน าข้อมูลนี้ไปใช้  

 
3. Uber ในอินเดียก าลังเป็นท่ีน่าจับตามอง 

 
 บริษัท Uber ผู้ใหบ้ริการแท็กซี่ผ่านแอพพลเิคช่ันมือถือ ก่อตั้งเมื่อป ี2009 ที่ซานฟรานซสิโกโดย Travis Kalanick และ 
Garrett Camp ด้วยเงินทุนเริม่ต้น 200,000 เหรียญสหรัฐฯ ต่อมาในปี 2013 Uber ได้รับเงินทุนจาก Google Ventures และ
นักลงทุนรายย่อยอื่นๆรวมเป็นเงินมูลค่ากว่า 258 ล้านเหรียญสหรัฐฯ ท าให้สามารถขยายขอบเขตการใหบ้ริการไปกว่า 100 
เมืองใน 35 ประเทศทั่วโลกได้ในระยะเวลาเพียง 5 ป ี

 
 Uber เริม่เข้ามาให้บริการในอินเดียเมื่อเดอืนสงิหาคม ป ี2013 ที่เมอืงบังกะลอร ์ตามด้วยเดล ีไฮเดอราบัด เจนไน และ
มุมไบตามล าดับ สิ่งที่ท าให ้Uber แตกต่างจากผู้ให้บริการแท็กซี่เจ้าอื่นๆคือความหลากหลายของรถยนต์ที่น ามาใหบ้รกิาร ซึ่งมี
ตั้งแต่ Toyota Camry, Mercedes E Class ไปจนถึง Audi 9 ซึ่งเป็นเรือ่งทีลู่กค้าจะต้องลุ้นกันเอาเองว่ารถยี่ห้อใดจะมา
ให้บรกิาร ระบบในการจองรถจะต้องท าการจองผ่านแอพพลิเคช่ันและวิธีในการช าระเงินจะต้องท าผ่านบัตรเครดิตเท่านั้น 
ภายหลังการจองรถแล้วงลูกค้าจะไดร้ับการอัพเดทแบบนาทตี่อนาทีเลยว่ารถยนต์ที่ใหบ้ริการอยู่ที่ไหนแล้ว โมเดลการท าธุรกิจ
ของ Uber คือการร่วมมือกับบริษัทหรือเจ้าของยานพาหนะภาคเอกชน และจะไมล่งทุนซื้อยานพาหนะด้วยตัวเอง หรือในอีก
มุมนึงคือเป็นสเหมือนตัวกลางในการเช่ือมต่อระหว่างลกูค้าและเจ้าของรถ  
 แม้ว่ารถยนต์ที่ Uber น ามาใหบ้ริการจะเป็นรถระดับหรูก็ตาม แต ่Uber มองว่าตนไม่ใช่ผู้ให้บริการรถหร ูแต่ 
positioning ตัวเองว่าเป็นผู้ใหบ้ริการที่น่าเช่ือถือและพึง่พาได้ เพราะมองเห็นช่องว่างในตลาดว่าต้องการทางเลือกที่พึง่พาและ
ไว้ใจได้ ราคาในการใหบ้รกิารจาก Lower Parel ที่อยู่ทางตอนใต้ของมุมไบตอนกลาง ไป Powai ที่อยู่ทางตะวันออกเฉียงเหนอื
ของมุมไบ (ประมาณ 24 กม.) อยู่ที่ประมาณ 300-400 รูป ีเมื่อเทียบกับรถแท็กซี่แอร์ที ่ราคา 500-550 รูป ีท าให้ Uber เป็น
ทางเลือกที่อ านวยความสะดวกสบายใหก้ับลูกค้า และยังมีราคาที่เป็นมิตรอีกด้วย 

ความท้าทายของ Uber คือการแข่งขันที่มีอยูสู่งมากในตลาด จ านวนแท็กซี่ในอินเดียมมีากกว่า 500,000 คันด้วยกัน ซึ่ง
ประกอบไปด้วยแท็กซี่สีด าเหลืองที่พบเห็นทั่วไป ผู้ใหบ้รกิารรายอื่นที่มรีากฐานที่แน่นหนาอยู่แล้วเช่น Meru Cabs และ Easy 
Cabs รวมไปถึง Ola Cabs ซึ่งเพิง่เริ่มเข้ามาให้บริการแท็กซีร่ะดับหร ู 
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4. อนาคตของห้างค้าปลีกด้ังเดิมจะเป็นเช่นไร เมื่อต้องเผชิญกับการแข่งขันท่ีร้อนระอุจากธุรกิจอีคอมเมิร์ซ 

 
นาย Kishore Biyani หัวเรือใหญ่แหง่ Future Group บริษัทเจ้าของร้านค้าปลีกที่มีช่ือเสียงและใหญ่เป็นอันดับต้นๆ

ของอินเดียกล่าวว่าตนไม่สามารถท าโปรโมช่ันสู้กับร้านค้าปลีกออนไลน์อย่าง Snapdeal และ Flipkart ได ้เนื่องจากว่าตลาดค้า
ปลีกออนไลน์ในอินเดียเป็นที่จบัตาดูของนักลงทุนทั้งในและนอกประเทศเป็นอย่างมาก และต่างพากันแห่เข้ามาลงทุนในบริษัท
ค้าปลีกออนไลน์เหล่าน้ัน ท าให้ค้าปลีกออนไลน์สามารถทีจ่ะดึงลูกค้าผ่านการลดราคาและดีลต่างๆอย่างที่ร้านค้าปลีกทั่วๆไปไม่
สามารถท าได ้ 

ร้านค้าปลกีดั้งเดมิจงึเริ่มหันมาร่วมธุรกิจกับเว็บไซต์ต่างๆเช่น Flipkart.com, Amazon.com และ Snapdeal ในการ
จ าหน่ายสินค้าของตนแทนทีจ่ะลงทุนมหาศาลเพื่อสร้างโครงสร้างพื้นฐานเป็นของตัวเองแม้ว่าการที่ท าเช่นน้ีจะท าให้ตนเสี่ยงต่อ
การถูกเข้ามาถือสิทธ์ิก็ตาม ในเดือนตุลาคมทีผ่่านมา Future Group ได้ร่วมมือกบั Amazon India ในการขายสินค้าภายใต้   
แบรนด์ของตนผ่านเว็บไซต ์amazon.com และก่อนหน้านัน้ 1 เดือน Croma ของ Tata Group ก็ได้จับมอืกับ Snapdeal ใน
การวางจ าหน่ายสินค้าของตน  

มูลค่าตลาดค้าปลีกในอินเดียมีแนวโน้มจะโตไปที่ 182,000 ล้านเหรียญสหรัฐฯ ในปี 2020 จากปจัจบุันที ่46,000 ล้าน
เหรียญสหรัฐฯ ส่วนมลูค่าตลาดค้าปลีกมีแนวโน้มจะเตบิโตอย่างก้าวกระโดดจาก  23,000 ล้านเหรียญสหรัฐฯ เป็น 32,000 ล้าน
เหรียญสหรัฐฯ ในป ี2020 นโยบายในการปกป้องภาคส่วนค้าปลีกในอดีตท าให้ร้านค้าปลีกไม่จ าเป็นทีจ่ะต้องแข่งขันกันมากนัก 
เพราะมีการกีดกันบริษัทค้าปลีกต่างชาติไม่ใหเ้ข้ามาท าธุรกิจ ท าให้ค้าปลีกในประเทศยังไม่ได้มีการพัฒนาเท่าที่ควรนัก ต่อมาใน
ป ี2012 นายก Manmohan Singh อนุญาตให้บริษัทต่างชาติสามารถเข้ามาลงทุนในภาคธุรกิจค้าปลีกได้ ท าให้บริษัทตา่งๆเช่น 
Wal-Mart และ Tesco Plc ตัดสินใจเข้ามาลงทุนในอินเดียแต่ก็มีให้เห็นไม่มากนกั จนกระทัง่มีตลาดค้าปลีกออนไลนเ์กดิข้ึน 
และมีการเจรญิเตบิโตอย่างต่อเนื่องจนปัจจุบัน และได้ดึงเงนิลงทุนจ านวนมหาศาลจากต่างประเทศเข้ามาเพราะเลง็เหน็ถึง
ศักยภาพของตลาดอินเดีย 

ร้านค้าปลกีดั้งเดมิในอินเดียยงัอยู่ในระยะก าลงัพฒันา ซึ่งผูบ้ริโภคส่วนใหญ่ก็ยังคงซื้อของตามร้านขายของช าเล็กๆ และ
ตามตลาดมากกว่าร้อยละ 90 ในขณะที่ร้านค้าปลีกออนไลนเ์ติบโตอย่างก้าวกระโดดจนร้านค้าปลกีดั้งเดมิตามไม่ทัน   
 

http://amazon.com/
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5. Spice Jet ยกเลิก 40 เท่ียวบินต่อวัน 
 

การขาดทุนของ Spice Jet ที่มีการยกเลิกเที่ยวบินถึง 40 เที่ยวบินต่อวัน จากการลดเครื่องบิน Boeing 737s  จาก 35 
ลงเหลือ 28 เที่ยวบิน ซึ่งเป็นทีก่ังวลตอ่ผลกระทบต่อผู้โดยสารที่ได้ซื้อตั๋วล่วงหน้า  ผู้อ านวยการทั่วไปของการบินพลเรือนได้เรียก
พบผูจ้ัดการสายการบินในวันจันทรผ์่านมา ในการหาตัวเลขที่ชัดเจนของการยกเลกิเที่ยวบิน และใหส้ายการบินช้ันประหยัดหา
แผนส ารอง เพื่อจัดการใหก้ับนักท่องเที่ยว    
 ขณะที่ ประธานเจ้าหน้าทีฝ่่ายปฏิบัติการสายการบิน Sanjiv Kapoor กล่าว ยอมรบัว่า การเพิม่ทุนเป็นกญุแจส าคัญ
จ านวนของ Boeings และเที่ยวนี้ จะเพิม่ขึ้นเป็น 35 เที่ยวบนิ ภายในเร็วๆนี้ทางบริษัทก าลังปรบัโครงสร้างเครื่องบินและถึง
ก าหนดเวลาการสับเปลี่ยนสง่คืนบินในบางส่วน นี่คือทั้งหมดที่โครงสร้างระยะสั้น  
  

นาย Kapoor ยังกล่าวอีกด้วยว่า มันไม่ถูกที่จะเปรียบเทียบเรากับ Kingfisher เพราะ Spice Jet จ่ายเงินเดือนตรงเวลา
และจ่ายภาษีทุกอย่าง  และเราพอใจกับส่วนแบ่งทางการตลาด รายได้ของเราเป็น 1,000ล้านดอลล่าห์สหรัฐฯ  และมูลค่า
ทางการตลาด 140 ล้านดอลล่าหส์หรัฐฯ 
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6. การจราจรทางอากาศเดือนตุลาคมในอินเดียเติบโตขึ้น ท้ัง Air India และ SpiceJet 

 
 สายการบินภายในประเทศของอินเดียได้เตบิโตข้ึนมากกว่า 18%  เมื่อเทียบกับเดอืนตุลาคมของปีที่แล้ว ทั้งนี้มจี านวน
ผู้โดยสารของสายการบิน Air India เกินคาด ส่วนทางด้านสาย
การบิน IndiGo มีสถิติการยกเลกิเที่ยวบินที่เยอะทีสุ่ด  
 โดยตามสถิติของล่าสุดของ Directorate General of 
Civil Aviation (DGCA) กล่าวว่า จากสถิติผู้โดยสารของเดือน
ตุลาคมปีที่และตลุาคมปีนี ้ต่างกันถึง 18.31% จากเดิมคือ 5.08 
ล้านคน และในปีนี้เป็น 5.93ล้านคน ในช่วงเวลาเดียวกัน 
 อย่างไรก็ตามตัวเลขผูโ้ดยสารในช่วงเดือน มกราคม ถึง 
ตุลาคม 55.6 ล้าน และในช่วงเวลาทีส่อดคล้องกันของป ี2013 
อยู่ที ่50.7 ล้านคน  อัตราการเติบโตถึงร้อยละ 8.61 

 สายการบิน IndiGo ยังคงเป็นผู้น าทางตลาดและมผีู้โดยสาร 1.89 ล้าน แต่หากนับจ านวนผู้โดยสารต่อที่นั่งนั้น IndiGo 
ผู้มีโดยสารต่อที่นั่งอยูเ่พียง 76% โดยเมื่อเปรียบกับ Air India ที่มีถึงร้อยละ 83.5%  ซึ่งนับว่าสูงทีสุ่ดในบรรดาผู้ใหบ้รกิารด้าน
การบินในอินเดียทั้งหมด  
 ทั้งนี ้สายการบิน Air India ค านวนออกมาอย่างน่าเช่ือถือ โดยมีผู้โดยสารต่อที่นั่งถึง 80% เมื่อเปรียบเทียบกับตัวเลขปี
ที่แล้ว 73% IndiGo ได้รับการบันทกึเป็นสายการบินที่ยกเลกิเที่ยวบินบ่อยสุดถึง 2.35% เมื่อเปรียบเทียบกบัร้อยละ 1.45 % 
ของ Air India  โดย Air India มีผูโ้ดยสารไปแล้ว 1.15 ล้านคน SpiceJet โดยมีผู้โดยสารไปแล้วทั้งหมด 1.2 ล้านคน Jet 
Airways มีผู้โดยสารไปแล้วทั้งหมด 970,000 คน GoAir มีผูโ้ดยสารไปแล้วทั้งหมด  500,000 คน  JetLite  มีผู้โดยสารไปแล้ว
ทั้งหมด  240,000 ล้านคน Air Costa มีผู้โดยสารไปแล้วทั้งหมด 67,000 คน  และ Air Asia มีผู้โดยสารไปแล้วทัง้หมด 66,000 
คน 
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 โดยในเดือนตุลาคม สายการบินจ่าย 8.86 ล้านเพือ่ชดเชยให้แก่ผู้โดยสารทั้งหมด 1,800 คน  ที่ได้รับการปฏิเสธการข้ึน
เครื่อง และจ่ายค่าชดเชยในกรณียกเลิกเที่ยวบิน 5.82 ล้าน ส าหรับ ผู้โดยสาร 9,700 คน 
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7. Amazon, JBIC, eBay ตาวาวกับการริเริ่ม Digital India 
 

 Amazon  ธนาคารเพื่อความร่วมมือระหว่างประเทศแห่งประเทศ
ญี่ปุ่น (JBIC) และ eBay ให้ความสนใจทีจ่ะขยายธุรกิจอีคอมเมริ์ซของตนและ
การมสี่วนร่วมในโครงการ Digital India ของรัฐบาล 
 Amazon ต้องการร่วมมือกับร้านขายของช า   เพื่อให้ความ
สะดวกสบายแก่ลกูค้าในการรับสินค้าจากร้านขายของช าที่ใกล้ทีสุ่ด และ
นอกจากนีก้็ยังมีแผนจะสร้างศูนย์ข้อมลูในอินเดียอกีด้วย 
 นอกจากนี้ JBIC ยังแสดงความสนใจในโครงสร้างพื้นฐานทางด้าน
อุตสาหกรรมเครื่องใช้ไฟฟ้า การขนส่งทางเรือ และ smart cities 

 ขณะรัฐมนตรีว่าการกระทรวงพาณิชย์ Nirmala 
Sitharaman พบกบั MD Latif Nathani บริษัท eBay อภิปราย
เกี่ยวกับการลงทุนจากต่างประเทศและมีแผนจะเข้าร่วมแคมเปญ 
‘Make in India’  
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8. เยอรมัน เตรียมพร้อมกับภารกิจ Make in India 

 จากการสัมมนาทีผ่่านมาโดยสถานกงสุลอินเดีย ณ กรุงแฟรงเฟริ์ต ประเทศเยอรมัน ร่วมกับสภาหอการค้าอินเดีย 

(FICCI-Federation of Indian Chambers of Commerce and Industry)   

การสมัมนาจัดข้ึนในหัวข้อ “Doing business with India : a 

CEO Perspective” ในวันที่ 13 พฤศจิกายนทีผ่่านมา โดยนาย Raveesh 

Kuman กงสุลอินเดียกล่าวเปิดงานและให้ข้อมลูแกผู่้ร่วมสัมมนาซึ่งเป็นคน

เยอรมันส่วนใหญ่ เกี่ยวกับโอกาสและความพร้อมในการลงทุนในอินเดียใน

การด าเนินการโดยรัฐบาลใหม่ของนายกฯ Narendra Modi และนาย 

Sidharth Birla ประธาน FICCI ได้พูดถึงโอกาสในการลงทุนของเยอรมันใน

มุมมองของภาคอุตสาหกรรมอินเดีย โดยผูเ้ข้าร่วมประชุมคอืผู้บริหารสงูสุดของบริษัทเยอรมนักว่า 60 บริษัท  

ซึ่งในระหว่างการพบปะประชุมกับคณะนักธุรกิจอินเดีย 

บริษัทเยอรมันแสดงความกระตือรือร้นต่อนโยบายใหม่ของรฐับาล

ส าหรับการปฏิรูปเศรษฐกจิในพื้นที่ทีเ่ปิดเสรีของกฎหมายแรงงาน 

การครอบครองที่ดินและภาษีอากร  โดยนักลงทุนชาวเยอรมนัมี

ความเช่ือมั่นทางธุรกิจและมีความกระตือรือร้นที่จะทบทวน

แผนการลงทุนในภาคอุตสาหกรรมอิเล็กทรอนกิส์ของเยอรมนัใน

อินเดีย ซึ่งเยอรมันก าลงัวางแผนที่จะส่งตัวแทนไปที่อินเดียในต้นปีหน้าเพื่อเจรจารายละเอียดของการลงทุนในอนาคต อนัเป็น

ผลมาจากแคมเปญ Make in India ของนายกฯ Narendra Modi ที่สามารถดึงดูดธุรกจิจากทั่วโลกให้มาลงทุนในอินเดยี 

ที่มา :  Thehindu | 15 พฤศจิกายน 2557 
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9. Uber น าร่องระบบการช าระเงินรูปแบบใหม่ในอินเดีย 

 Uber เผยระบบการช าระเงินในอินเดียตามกฎระเบียบล่าสดุที่เพิ่งออกมา ว่าการท าธุรกรรมการเงินทัง้หมดจะต้องผ่าน

ระบบการช าระเงินภายในประเทศ ซึ่ง Tech Crunch รายงานว่าวิธีใหม่ในการช าระเงินน้ี อนญุาตใหลู้กค้าใช้บัตรเดบิตหรือท า

ธุรกรรมทางการเงินผ่านอินเตอรเ์นตเป็นหลัก เพิ่มข้ึนมาจากเมื่อก่อนที่ใช้ได้เพียงบัตรเครดิตเท่านั้น 

 

 อย่างไรก็ตาม Uber ก็ยังไมส่ามารถรองรับการช าระค่าบรกิารด้วยเงินสด แต่ผู้ใช้สามารถที่จะเติมเงินเข้าไปก่อนทีจ่ะใช้

บริการ Taxi และ Uber จะหักค่าใช้จ่ายมากกว่าการใช้บัตรเครดิตหรือบัตรเดบิต โดยระบบใหม่นีส้นับสนุนโดยการช าระเงินโดย

การช าระเงินของอินเดีย Raytm ที่จะมผีลทันทีภายในประเทศ รวมถึงบัตรเครดิตจากต่างประเทศกส็ามารถใช้ได้เช่นเดียวกัน   
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10. Jet airways เริ่มต้นเท่ียวบินเส้นทางตรงจาก Goa สู่ Abu Dhabi 

 ผู้ใช้บริการของ Jet airways จะมีชีวิตที่ลงตัวมากขึ้นเมือ่สามารถเดินทางจาก Goa สู่ Abu Dhabi ได้โดยตรง และยังมี

อีกหลากหลายปลายทางทั้งในยุโรป อเมริกาเหนือ แอฟรกิาและตะวันออกกลาง 

 ทั้งนี้ นาย Anamoy Mitra ผู้จัดการฝ่ายขายของ Jet 

airways กล่าวว่า Goa เป็นจุดหมายส าคัญของนักท่องเที่ยว 

เป็นตลาดเกิดใหม่ และเป็นเมืองหนึ่งที่มียอดผลิตภัณฑ์มวลรวม

ต่อหัวประชาการ (GDP) มากที่สุดของประเทศ แขกผู้ไปเยือนจะ

พึงพอใจในข้อดีของการเช่ือมต่อตรงจุดน้ี ไม่ว่าจะจาก Abu 

Dhabi และที่อื่นๆ ในส่วนของเที่ยวบินตรงเที่ยวใหม่นี้ Jet 

airways ถือเป็นสายการบินเอกชนรายแรกที่สามารถจัด

เที่ยวบินได้มากกว่า 50 เที่ยวต่อวันไปสูห่ลากหลายปลายทางในแถบอ่าว 

 นอกจากนี้ นาย Cramer Ball CEO ของ Jet airways ยัง

เผยว่า นี่เป็นช่วงเวลาที่น่าภาคภูมิใจส าหรบั Jet airways ที่ได้มาเปิด

เที่ยวบินระหว่างประเทศครัง้แรกจาก Goa เป็นสถานทีท่ี่มีช่ือเสียง 

และเป็นจุดหมายปลายทางของนักท่องเที่ยวต่างชาติและอินเดียตลอด

ทั้งปเีลยทีเดียว เขามั่นใจว่าการเช่ือมต่อของสายการบิน Jet airways 

จะพสิูจน์ความนิยมของคนอินเดียได้อย่างแน่นอน 

 ปัจจุบัน Jet airways มีเครื่องบินทัง้สิ้น 115ล า ประกอบไปด้วย Boeing 777-300 ER aircraft 10ล า Airbus A330-

200 8ล า, Airbus A330-30 4ล า, Boeing 737-700/800/900/900ER 75ล า, ATR 72-500 15ล า และ ATR 72-600 3ล า 
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